
Top Seller: Was Spitzenverkäufer von der
Hirnforschung lernen können (Haufe Fachbuch)

Click here if your download doesn"t start automatically

http://bookspode.club/de/read.php?id=3648066293&src=fbs
http://bookspode.club/de/read.php?id=3648066293&src=fbs
http://bookspode.club/de/read.php?id=3648066293&src=fbs


Top Seller: Was Spitzenverkäufer von der Hirnforschung
lernen können (Haufe Fachbuch)

Hans-Georg Häusel

Top Seller: Was Spitzenverkäufer von der Hirnforschung lernen können (Haufe Fachbuch) Hans-
Georg Häusel

 Download Top Seller: Was Spitzenverkäufer von der Hirnfors ...pdf

 Online lesen Top Seller: Was Spitzenverkäufer von der Hirnfo ...pdf

http://bookspode.club/de/read.php?id=3648066293&src=fbs
http://bookspode.club/de/read.php?id=3648066293&src=fbs
http://bookspode.club/de/read.php?id=3648066293&src=fbs
http://bookspode.club/de/read.php?id=3648066293&src=fbs
http://bookspode.club/de/read.php?id=3648066293&src=fbs
http://bookspode.club/de/read.php?id=3648066293&src=fbs
http://bookspode.club/de/read.php?id=3648066293&src=fbs
http://bookspode.club/de/read.php?id=3648066293&src=fbs


Downloaden und kostenlos lesen Top Seller: Was Spitzenverkäufer von der Hirnforschung lernen
können (Haufe Fachbuch) Hans-Georg Häusel

208 Seiten
Pressestimmen
"Management-Journal - Fazit: Der neue Häusel ist mehr als nur ein Aufguss früherer Bücher: In "Top-Seller"
widmet sich der Neuro-Experte gezielt den Verkäufern - vom Kioskbesitzer bis zum Marketing-Strategen für
B2B-Kunden im Großkonzern. Ihnen gibt er zahlreiche wertvolle Impulse und nützliches Hintergrundwissen
für die tägliche Arbeit. Wer noch keinen Häusel gelesen hat, findet hier einen hervorragenden Einstieg. Wer
die früheren Bücher kernt, profitiert von der sehr guten, zielgruppengerechten Zusammenfassung."
Managementbuch.de Kurzbeschreibung
Dr. Hans-Georg Häusels "Top Seller" ist Ihre perfekte Verkäuferschulung: am Verlauf des
Verkaufsprozesses erklärt der Neuromarketing-Experte, wie Sie die Erkenntnisse der Hirnforschung als
Verkäufer nutzen. Dafür stellt er Ihnen über 100 Tricks vor und erklärt, wie diese im Kundengehirn wirken.
Die Tipps bieten raffinierte Lösungen - auch für die schwierigsten Verkäuferprobleme.Inhalte:So bekommen
Sie einen Termin zum VerkaufsgesprächWie Sie einen verkaufsfördernden Rahmen schaffenAktivieren Sie
die Spiegelneuronen der KundenSo kommen Sie als Spitzenverkäufer durch geschicktes Verhandeln zum
ZielBauen Sie nach dem Kauf eine langfristige Beziehung auf Über den Autor und weitere Mitwirkende
Dr. Hans-Georg Häusel (Dipl. Psychologe) zählt international zu den führenden Experten in der Marketing-,
Verkaufs- und Management-Hirnforschung. Er ist Dozent an der Hochschule für Wirtschaft in Zürich. Sein
Buch „Brain View – Warum Kunden kaufen“ wurde von einer internationalen Jury zu einem der 100 besten
Wirtschaftsbücher aller Zeiten gewählt. Das von ihm entwickelte Limbic® Modell gilt heute als das weltweit
beste Instrument zur Erkennung bewusster und unbewusster Lebens- und Kaufmotive sowie zu einer
neuropsychologisch fundierten Marken- und Unternehmensentwicklung. Er berät viele namhafte
Markenhersteller, Handelsunternehmen und Banken. Durch seinen faszinierenden Ansatz und seinen
unterhaltsamen Vortragsstil ist Dr. Häusel auf vielen nationalen wie internationalen Veranstaltungen einer
der gefragtesten Keynote-Speaker im deutschsprachigen Raum. Er wurde mit dem Excellence Award als
einer der besten Redner ausgezeichnet. Mehr über Dr. Häusel erfahren Sie unter www.haeusel.com
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