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Kurzbeschreibung
Was anderweitig als unumstößlich gilt, wird in diesem Buch zum Produkt: Wirklichkeit. Dieses Buch
beschreibt das methodische Instrumentarium zur Steuerung von Veränderungsprozessen und zur Bildung
anderer Erfahrungsordnungen: die STRATEGISCHE INSZENIERUNG. Dem Leser werden eine fundierte
Handlungstheorie und konkretes Praxiswissen an die Hand gegeben. Für neue Zugänge der Wertsteigerung
im Management und zur Erschließung neuer Märkte im Marketing. Kunden berichten über ihre Erfahrungen.
Lassen Sie sich von unglaublichen Geschichten und Projektbeschreibungen anregen, selbst Geschichten zu
schreiben. Über den Autor und weitere Mitwirkende
Hans Geisslinger Dr. phil., Diplom-Sozialpädagoge und Diplom-Soziologe; Studium der Pädagogik,
Soziologie und Philosophie in München, Berlin und Paris; wissenschaftlicher Mitarbeiter am Institut für
Soziologie der Freien Universität Berlin; Dozent an der Humboldt Universität zu Berlin/Institut für
europäische Ethnologie; Arbeits- und Forschungsschwerpunkte: Didaktik, Kommunikationswissenschaften
und Konstruktivismus. Publizist; Veröffentlichungen zu Themen des empirischen Konstruktivismus, der
Lernkultur und der Wissenssoziologie. Filmproduktionen für ZDF, 3SAT udn ARTE. Gründungspartner und
Geschäftsführer der Story Dealer A. G. Seit 2004 Gründungspartner der Story Dealing Company Expedere
GbR, Berlin. Stefan Raab, Dr. phil., international tätiger Change-Professional (CTO) und Unternehmer.
Sparringspartner von Vorständen und Geschäftsführern bei Value Change Vorhaben. Interventions-Designer,
Dozent an der ebs (Oestrich-Winkel), ZfU - International Business Schools (Thalwil, Schweiz). Seit 2004
Gründungspartner der Story Dealing Company Expedere GbR, Berlin. Autor von Fachartikeln und Büchern.
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